gayrimenkul yatirimi yapmakransa mevduata yone-

“TUKETICILER IKINCIL

liyor” diyor.
Gayrimenkulde yabanc miisteride de ciddi bir

IHTIYACLARINI ERTELIYOR”

DAVUT DOGAN
DOGANLAR MOBILYA GRUBU ONURSAL BASKANI

daralma yasaniyor. Yabancilara yapilan konut sa-
uslarinin bu yilin ilk 7 ayinda bir énceki yilin aym
donemine gore ylizde 42 azalarak 12 bin 811°¢ ge-
riledigini soyleyen Alun Emlak Global Genel Mii-
diirii Mustafa Hakan Ozelmacikli, “Yabanciya satis-
ta 2018 yilindan beri en diisiik seviyeleri yasiyoruz”
diyor. Ozelmacikly, toplam satslarda yabancilara ko-

ALIM SIRALAMASI DEGISTi
Magazaya girip aligverig
yapmadan ¢ikan musteri
sayisinin azalmasi mobilya ve
dayanikh tGketim Grinlerinin, alim
sralamasinda geriledigi anlamina
geliyor. Bu donemde diger temel
intiyaglar éncelikli oldugu icin
ikincil intiyaclar erteleniyor.

nut satis payinin temmuz ayinda ytizde 1,8’lere ka-
dar distiigiini vurguluyor.

YIL SONU BEKLENTISI

Perakendecilerin 2024 yil sonu beklentisi satin alan
miisterideki azalmanin devam edecegi yoniinde.
Miicevher ve kuyumculuk icin yil sonunda talebin SATISLAR Dﬁ;ECEK

Ozellikle insaat sektériinde
yasanan daralma ve buna bagli
olarak gerceklesen konut saflarindaki dlstse paralel olarak bu
yil mobilya satiglarinda ylizde 10-15 kiiculme bekiiyoruz. Elbette
bu daralmada alim gictndeki daststen kaynakli satis kaybinin
da payi var,

yiizde 24 daralmasi bekleniyor. Daha biiyiik iiriin
stratejisiyle daralma olmadan yili bitirmeyi hedefle-
diklerini soyleyen Arig Pirlanta Genel Midiirii Eda
Giizelis, talebi canlandirmak icin kampanyalar dii-
zenlediklerini ve karhligi arka planda tutarak cesitli
tiriin gruplart ve koleksiyonlarda titketiciyi zorlama-
yacak fiyatlarla cazip secenekler sunmaya cahstikla- TALEP NASIL CANLANIR?
Ekonomik gbstergelerde yasanacak iyilesmeder sonrasinda
kredi kartlanndaki taksit sayisinin artinimasi gibi yapilabilecek
duzenlemelerle talepte orta vadede daha olumiu bir tablo
gbrebiliriz.

rin1 belirtiyor.

Otomotiv pazanndaysa sauslarin yi1l sonunda
bir miktar gecen yilin altinda kalacags beklentisi ha-
kim. Ilk 7 ayda pazarda 672 bin otomobil sanldig-

n1 soyleyen ASF Otomotiv CEO’su Zeynep Fidan, TUKETICI FINANSMANI

yil sonunda sektdriiniin 1 milyon arag satis hedefi-
ni gececegini ancak gecen yilki sats hacminin geri-
sinde kalacagini belirtiyor. Saus ofislerine giren 100
miisteriden 18’inin ara¢ alarak ayrldigini séyleyen

Onlimizdeki aylarda tiketici finansmanian daha cazip hale
gelebilirse bu uygulamalar talebi canlandinet etki yapar.
Mobilya sektord olarak kisa ve orta vadede olumlu fablolar
gorecegimizi umut ediyoruz.

“TURKIYE AB’DEKI PEK COK ULKEDEN PAHALI”

ADET BAZINDA DUSTU
Perakende satislan femmuz ayinda
sert fren yaph. Gegfigimiz yilin temmuz
ayina gore markalarnn yizde 58'inde
adet satislannin disttgint gorlyornuz.
Temmuz 2023'e gbre ciro arhiginin resmi
enflasyonun altinda kaldidin beyan
eden markalarnmizin orani yuzde 66'ya
ulasti. Bu tablo markalarn cirolarndaki
artisin giderleri karsiayamadigi
anlamina geliyor.

DRy

YUZDE 4’E GERILEDI
iki yil éncesine kadar perakende
cirolannin ylzde 10°u turist aligverisinden geliyordu, Turkiye
Avrupa'daki birgok Ulkeden daha pahall konuma geldidi icin
turlst alisverisinin ortalama cirolardaki payi ydzde 4 dizeyine
inmig bulunuyor,

SINAN ONCEL / BMD BASKANI

YUKSEK KiRA MALIYET
Son bir yilda kiralar dolar bazinda
yUzde 32,11 arti. Fahis kira artis falepleri
ve hammadde ithalatinda uygulanan
yiksek vergiler basta olmak Gzere
tam malivet arfislan er veya geg
fivatiara yansiyor ve enflasyonla
mucadeleyi olumsuz etkiliyor.

TEDIRGINLIK ARTTI
Sabit giderlerdeki arhs trendinin
devam ettigi bir donemde sahslardaki
gerileme tUm sektord tedirgin ediyor,
Sektordeki hasar daha
fazla bluylmeden hammadde ithalatindaki
yUksek gumrik vergileri ve ciro
kirasi iceren kontratiar konusunda
mevzuatin guncellenmesl gerektigini dustnlyoruz,
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ARASTIRMA

“YAVASLAMA RISK OLUSTURUYOR”

GOKHAN SIGIN
TURKBESD YKB / BSH EV ALETLERI YONETIM KURULU BASKANI VE GELISEN PAZARLAR BOLGESI CEQ'SU

BUYUME EKSIDE

Haziran ayinda gecen yila goére ig satisiar ylzde 20 azald.

Bu oran son yillarda gérdUgimiz en ciddi kigtimeye
isaret ediyor. Son 3 ayda i¢ safislanmizda ciddi bir
yavaslama var. Bu yilinilk 3 ayinda orfalama ylzde 28

olan ic pazar bayumesi, son 3 ayda ortalama eksi ylzde 5

seviyesine dustu. Yiksek sezon clmasina ragmen i¢ pazar

blyumesindeki yavaslama ve inracattaki dss trendi Uretim

ile istihdam icin risk olugturuyor.

ALIM Gici pisti
Pazar canliigini stirekli kimak icin taketicilerin alim

gucinun korunmas!, sabit kalmasinin baydk dnem tagiyor.
Son dénemde glndeme gelen kredi karti taksit sayisinin
azaltimasi, kredi faiz ve komisyon oranlannin yOksek olmast ic
pazar icin ciddi risk teskil ediyor. Ortalama 10-12 yil kullanilan
beyaz esyolann halihazirda tabi oldudu 9 ay taksit limifinin
daha da azaltiimas tuketici cephesine olumsuz yanstyor,

pazar zorlastinyar,

Fidan, bu saymnin 2 yil 6nce yaklasik 11 oldugu-
nu ifade ediyor. Bu yil otomotiv arzinda bir sorun
olmasa da stok maliyetlerinin otomotiv sektériinii
zorlayan onemli konulardan biri haline geldigini
soyleyen Fidan, soyle konusuyor: “Bu yil faizlerin
artisiyla otomobil yatinm araci olmaktan cku ve
talep nihai kullanici talebine déniistii. Gegen yila
gore talepteki diisiisiin tek nedeni otomobilin ya-
urim aract olarak arnk goriilmiiyor olmasi degil,
ulagilabilir olmaktan gittik¢e uzaklasmasidir. Kredi-
lendirmedeki kisitlar, maliyetler nedeniyle artig gos-
termeye devam eden fiyatlar ve enflasyon sebebiyle
ozellikle ticredi calisan niifusun saun alma giiciin-
deki digiis, talep egrisindeki asagi yonlii hareketin
temel nedenlerini olusturuyor.”

PAZARLAMA BUTCELERi ARTIYOR

PwC Tiirkiye'nin nisan ayinda yayinladigi Tike-
tici Davraniglart Arasurmasi, tiiketicilerin online
alisveris kanallarini kullanim sikhginin 6nceki yila
oranla aruis gosterdigini, saun alma kararlarinda aile
ve arkadas cevresinin yani sira internet haberleri ve
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sosyal medyanin da biiyiik bir etkiye sahip oldugu-
nu gosteriyor. Aragtirma bulgulari, aninda erisim
sunarak aligveris deneyimini daha cazip hale getiren
sosyal medya kampanyalari ve indirim duyurulari-
nin da anlik satin alma kararlarini yonlendirdigini
ariava koviuvor

2 yil dncesine gore satin alan miisteri sayisinda-
ki azalis, markalar1 pazarlama yaurimlarina ve bu
alandaki harcamalani arurmaya zorluyor. Satin alan
miisterideki diisiis karsisinda pazarlama faaliyetleri-
ni arurdiklarini séyleyen Doganlar Mobilya Grubu
Onursal Bagskani Davut Dogan, geleneksel pazatla-
ma tarafinda televizyon, dijitaldeyse sosyal medya
reklam biitcelerini artirdiklarmi vurguluyor. Bu do-
nemde Ar-Ge biitcelerini de ylikselttiklerini séyleyen
Dogan, sauglart artrmak icin rekabetci modeller ve
fiyat avantajlan tizerinde calismalar yapuklarini ifa-

de ediyor.

Sauglart canlandirmak icin siirekli kampanyalar
diizenlediklerini ve rekabet kosullarini takip ederek
miisterilerinin taleplerine yonelik beklentileri haya-
ta gecirdiklerini séyleyen Europcar Tiirkiye CEO’su
Firat Fidan, “Tziep teki kaymalara gore tiim pazarla-
ma stratejimizi yaklagik 2 ay 6nce degistirerek bugiin
yasadigimuiz daralmaya uygun aksiyonlar aldigimiz
icin talepteki dististen goreceli olarak en az sekilde
etkilendik” diyor.

Zorunluluk {iriinleri disinda tiiketicilerin daha
kontrollii alisveris yapuklarini sdyleyen Keyif Be-
besi Kurucusu Burcu Bestas da talebi canlandirmak
igin yeni donemde pazarlama ¢alismalarini arurarak
daha genis bir kitleye erisme calismalan planladikla-
rint anlatyor. Bu dénemde dogru hedef kitleye dog-
ru pazarlama yapmanin tek care oldugunu soyleyen
Bestas, “Miisteri erisimimizi artirmak icin magaza a¢-
maya devam edecegiz ve bu siireci daha cok miisteri-
ye eriserek yonetecegiz” diyor.




BUYUK DEGiSim

Yiiksek enflasyon ve tiketicilerin diisen alhm giicii
magazadan posetle cikan miisteri sayisinda degisim
yasanmasina neden oluyor. Ozellikle son iki yilda
mobilya, beyaz esya ve elektronik perakende gibi da-
yanikli titketim alanlarinda satin alan musteri sayi-
sinda diisiis var. Bu yaz diigiinlerin etkisiyle artmas:

beklenen satslar da bekleneni verebilmi§ deg‘ il.

2 w1l 6ncesinde magazaya giren 100 miisterinin
yaklagik 30’unun aligveris yaparak cikugini soyleyen
Doganlar Mobilya Grubu Onursal Bagkani Davut
Dogan, bugiin bu oranin yiizde 20-25 seviyelerine
kadar diigtiigiine dikkat cekiyor. Dogan, yil sonuna
kadar bu seviyelerin degismeyecegini séyliiyor.

Tiirk}ye’de her yil 1 milyona yakin kisi evlenir-
ken son yillarda evlenme oraninda goriilen azalma-
nin mobilyada talebi daralttigini séyleyen Acme
Holding Yonetim Kurulu Baskani Tolga Baralli,
“Gegtigimiz yila gore bu yil evlilik sezonunda yatak

sauglarinda yaklasik ytizde 10 azalma yasaniyor” di-
yor. Batalli, talepteki daralmaya kargi evlilik kam-
panyalar diizenleyerek miisterilerinin biitgesine uy-
gun triinler sunduklarini belirtiyor.

Elektronik perakendesindeyse magazaya giren
100 misteriden ortalama 12’si alisveris yapiyor. Bu
oran AVM magazalarinda son dénemde yiizde 6'lara
kadar distiyor.

Beyaz esyada da ma@azada saun alan miisteride
son 3 ayda ciddi azalma dikkat cekiyor. Sektorde sa-
un alan miisterideki azalmanin diigiin sezonu olma-
sina ragmen yasandigun dikkat ¢eken Ttirkiye Beyaz
Esya Sanayicileri Dernegi (TURKBESD) Yénetim
Kurulu Bagkani Gékhan Sigin, bu yil haziranda ge-
gen yilin ayni ayina gore 4 ana iiriin grubunda beyaz
esya satislarimin ylizde 22 disttiging ifade ediyor.

DARALMA NE ANLAMA GELiYOR?
BMD nin perakende raporuna gore Temmuz 2024'-
te 211 perakendecinin yiizde 66’sinda adet bazinda
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